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	I. Загальні положення

	1. Терміни, які вживаються в тендерній документації
	Тендерна документація розроблена відповідно до вимог Положення «Про порядок проведення закупівель товарів, робіт та послуг ПУБЛІЧНИМ АКЦІОНЕРНИМ ТОВАРИСТВОМ «СУМИХІМПРОМ». Це Положення визначає механізм здійснення закупівлі товарів, робіт та послуг  ПУБЛІЧНИМ АКЦІОНЕРНИМ ТОВАРИСТВОМ «СУМИХІМПРОМ» (далі – ПАТ «СУМИХІМПРОМ»). Терміни, які використовуються в цій тендерній документації, вживаються у значеннях, наведених у цьому Положенні.
На господарську діяльність ПАТ «СУМИХІМПРОМ» не розповсюджується дія Закону України «Про публічні закупівлі» (далі – Закон).

Згідно з п. 3 ст. 2  Закону, до замовників, які здійснюють закупівлі відповідно до  нього, належать юридичні особи, які є підприємствами, установами, організаціями та їх об’єднання, які забезпечують потреби держави або територіальної громади, якщо така діяльність не здійснюється на промисловій чи комерційній основі.

	2. Інформація про Замовника торгів
	

	2.1. повне найменування
	ПУБЛІЧНЕ АКЦІОНЕРНЕ ТОВАРИСТВО «СУМИХІМПРОМ»

	2.2. місцезнаходження
	    40003, м. Суми, вул. Харківська, п/в 12 



	2.3. посадова особа Замовника, уповноважена здійснювати зв’язок з учасниками
	З технічних питань:

     Заступник директора з виробництва - начальнику ВТВ     

     Прощенко Сергій Миколайович, тел.: (0542)683946, 
е-mail: s.n.proshenko@sumykhimprom.org.ua
З організаційних питань: 

Директор комерційний Андрій ЖУРАВЛЬОВ
тел.: (0542)683978,

е-mail: a.yu.zhuravlov@khimprom.org.ua
е-mail: a.v.todor@khimprom.org.ua

	3. Процедура закупівлі
	Електронні торги

	4. Інформація про предмет закупівлі:
	

	4.1. назва предмета закупівлі
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	4.2. опис окремої частини (частин) предмета закупівлі (лота), щодо якої можуть бути подані тендерні пропозиції
	Закупівля на лоти поділяється. Тендерні пропозиції подаються учасниками в цілому по предмету закупівлі.

	4.3. місце, кількість/обсяг поставки товарів (надання послуг, виконання робіт) 
	Місце поставки:
- Поставка Товару (партії Товару) здійснюється автомобільним транспортом згідно з Правил ІНКОТЕРМС – 2000 на умовах DDP, м. Суми (склад ПОКУПЦЯ) протягом 7-ми календарних днів з моменту підписання Договору. 
Умови поставки:

- автомобільним транспортом - DDP, м. Суми (склад ПОКУПЦЯ)
Кількість:  170 кг

	4.4. строк поставки товарів (надання послуг, виконання робіт)
	Протягом 7-ми календарних днів з моменту підписання Договору.

	5. Недискримінація учасників
	Учасниками можуть бути юридичні особи незалежно від організаційно-правової форми, форми власності, місця знаходження (вітчизняні та іноземні), а також фізичні особи – підприємці. На вебпорталі замовника (sumykhimprom.com.ua) розміщена анкета (Додаток  1), яку мають право отримати всі зацікавлені особи.

	6. Інформація про валюту, у якій повинно бути розраховано та зазначено ціну тендерної пропозиції
	Валютою тендерної пропозиції є гривня. 

Розрахунки здійснюватимуться у національній валюті України згідно з умовами укладеного Договору.

Учасники закупівлі - Нерезиденти України визначають ціну  тендерної пропозиції на умовах поставки DAP (Правила Інкотермс-2010) у гривні (оціночна вартість тендерної пропозиції) з урахуванням напступного порядку:

для Учасників, які не є резидентами України - гривня (UAH), долар США, Євро. В разі подання тендерної пропозиції в доларах США, Євро, ціна тендерної пропозиції перераховується в гривні згідно з офіційним курсом, встановленим Національним банком України на дату проведення електронного аукціону, за формулою: 

у =  $(Є)*х

$(Є) - долар США (або Євро);

х - офіційний курс, встановлений Національним банком України на дату проведення електронного аукціону (або розкриття тендерних пропозицій, якщо була подана одна тендерна пропозиція;

у - ціна тендерної пропозиції у гривні.

В подальшому оцінка тендерних пропозицій здійснюється виключно в гривнях, валютою договору і валютою платежу за договором про закупівлю є гривня.

Учасник несе відповідальність за достовірність і правильність розрахунку тендерної пропозиції за результатами проведеного аукціону. У разі надання Учасником помилкової чи недостовірної інформації при проведенні розрахунків, Замовник відхиляє пропозицію Учасника як таку, що не відповідає вимогам тендерної документації.

	7. Інформація про мову (мови), якою (якими) повинно бути складено тендерні пропозиції
	Під час проведення процедури закупівлі усі документи, що готуються Замовником, викладаються українською мовою.

	8. Порядок зазначення ціни тендерної пропозиції для учасника
	Ціна тендерної пропозиції  учасника формується на умовах базису поставки СРТ/DDP (правила Інкотермс 2010) з урахуванням всіх витрат, податків (крім ПДВ) та зборів, пов’язаних з постачанням товару.
До розгляду не приймаються тендерні пропозиції, ціна яких є вищою, ніж очікувана вартість предмета закупівлі, визначена замовником в оголошенні про проведення електронних торгів.

	ІІ. Порядок унесення змін та надання роз’яснень до тендерної документації

	1. Процедура надання роз’яснень щодо тендерної документації 
	
Учасник має право не пізніше ніж за п'ять календарних днів до закінчення строку подання тендерних пропозицій звернутися до замовника за роз'ясненнями щодо тендерної документації. 

· Усі звернення за роз’ясненнями автоматично оприлюднюються в електронній системі закупівель без ідентифікації особи, яка звернулася до Замовника. Замовник оприлюднює в електронній системі роз’яснення на звернення протягом трьох робочих днів.

	2. Унесення змін до тендерної документації
	Замовник має право не пізніше ніж за 2 робочих дні до проведення  процедури торгів внести зміни до тендерної документації, подовживши строк подання тендерної пропозиції не більше ніж на 10 робочих днів, Замовник визначає строк початку періоду уточнень, що повинен становити від 2 до 10 календарних днів від дати розміщення оголошення про проведення закупівель. 

У разі, якщо протягом цього періоду замовник отримує запитання, уточнення від користувачів системи щодо технічних вимог до товару або вимог до кваліфікації учасників, замовник повинен надати через систему відповідь у строк, визначений в системі. 

У разі необхідності замовник може внести відповідні зміни до технічних вимог до товару або вимог до кваліфікації учасників та оприлюднити їх в системі.

	IIІ. Інструкція з підготовки тендерної пропозиції

	1. Зміст і спосіб подання тендерної пропозиції
	Тендерна пропозиція подається в електронному вигляді.

Документ з тендерною пропозицією подається в електронному вигляді шляхом заповнення електронних форм з окремими полями, в яких зазначається інформація про ціну, інші критерії оцінки (у разі їх встановлення Замовником) та завантаження файлів з:.

  для резидентів:

· тендерна пропозиція, згідно з Додатком 4;

·  Витяг з ЄДР юридичних осіб та фізичних осіб-підприємців (оригінал або копія)  (з терміном видачі не більше 3-х місяців до дати подання тендерних пропозицій); 
· проєкт договору, підписаний учасником, з відбитком печатки (у разі її використання);
      для нерезидентів: 

· тендерна пропозиція;

· проєкт договору, підписаний учасником;
· копія свідоцтва про реєстрацію (згідно з законодавством країни: витяг з Відомства торгового реєстру, тощо).

Учасниками можуть бути юридичні особи незалежно від організаційно-правової форми, форми власності, місця знаходження, а також фізичні особи – підприємці. На вебпорталі замовника (sumykhimprom.com.ua) розміщена анкета (Додаток 1), яку мають право отримати всі зацікавлені особи. 
Кожен неакредитований учасник (переможець) процедури закупівлі повинен заповнити анкету затвердженої форми (Додаток 1) та надати всю інформацію, яка вимагається. Отримана інформація дозволяє здійснити аналіз ділової репутації, прозорості бізнесу тощо. За необхідності у учасника може запитуватися додаткова інформація.

Кожен учасник має право подати тільки одну тендерну пропозицію (у тому числі до визначеної у документації частини предмета закупівлі (лота)).

	2. Забезпечення тендерної пропозиції
	Не вимагається.

	3. Строк, протягом якого тендерні пропозиції є дійсними
	Тендерні пропозиції вважаються дійсними протягом 90 днів із дати кінцевого строку подання тендерних пропозицій. До закінчення цього строку Замовник має право вимагати від Учасників продовження строку дії тендерних пропозицій.

	4. Кваліфікаційні критерії до учасників та вимоги
	Замовник вимагає від учасників процедури закупівлі подання ними документально підтвердженої інформації про їх відповідність кваліфікаційним критеріям згідно з Додатком 1 до цієї тендерної документації, в якому визначена інформація про встановлені один або кілька кваліфікаційних критеріїв та інформація про спосіб підтвердження відповідності учасників процедури закупівлі установленим критеріям і вимогам

	5. Інформація про технічні, якісні та кількісні характеристики предмета закупівлі
	Учасники процедури закупівлі повинні надати у складі тендерних пропозицій інформацію, яка підтверджує відповідність тендерної пропозиції Учасника технічним, якісним та кількісним характеристикам предмета закупівлі, установленим Замовником у Додатка №3.

	6. Унесення змін або відкликання тендерної пропозиції Учасником
	Учасник має право внести зміни або відкликати свою тендерну пропозицію до закінчення строку її подання без втрати свого забезпечення тендерної пропозиції (якщо таке передбачено). Такі зміни або заява про відкликання тендерної пропозиції враховуються в разі, якщо їх отримано електронною системою закупівель до закінчення строку подання тендерних пропозицій.

	ІV. Подання та розкриття тендерної пропозиції

	1. Кінцевий строк подання тендерної пропозиції 
	Кінцевий строк подання тендерних пропозицій 23.08.2024 12:08

	2. Дата та час проведення електронного аукціону
	Дата і час проведення електронного аукціону визначаються електронною системою закупівель автоматично.

	V. Оцінка тендерної пропозиції 

	1. Перелік критеріїв та методика оцінки тендерної пропозиції із зазначенням питомої ваги критерію
	Оцінка всіх поданих пропозицій здійснюється системою автоматично за ціною, формуючи рейтинги позиції учасників. Дана інформація автоматично оприлюднюється системою одразу після завершення електронного аукціону. 
Замовник в строк, що становить не більше ніж 30 робочих днів з дня закінчення електронного аукціону, аналізує визначену системою пропозицію з найнижчою ціною на предмет відповідності учасника, що її подав, вимогам до кваліфікації учасників, а запропонованого товару – технічним вимогам до товару, зазначеним в оголошенні або документації закупівель.

У разі, якщо один з учасників електронного аукціону не є платником ПДВ, оцінка всіх пропозицій учасників та визнання переможця здійснюватиметься за підсумковою сумою без ПДВ.

	2. Відхилення тендерних пропозицій
	Замовник відмовляє учаснику в подальшій участі у процедурі закупівлі та відхиляє його тендерну пропозицію у разі, коли: 

· пропозиції подано учасниками процедури закупівлі, які є пов'язаними особами; 

· учасник не відповідає кваліфікаційним вимогам, установленим у тендерній документації; 

· тендерна пропозиція не відповідає умовам тендерної документації в частині відповідності кількості, якості та технічних характеристик  запропонованих товарів; 

· учасник не надав тендерного забезпечення, якщо така вимога передбачена тендерною документацією; 

· учасник, який подав тендерну пропозицію, не погоджується з виправленням виявленої замовником арифметичної помилки; 

· учасник намагається внести зміни до умов договору після проведення процедури закупівлі;

· учасник не надав зразок товару, якщо така вимога була передбачена тендерною  документацією;

· учасники здійснили змову;

· учасник не пройшов процедуру акредитації;

· перевищення очікуваної вартості;

у разі якщо, найбільш вигідна пропозиція перевищує очікувану вартість, однак  є обґрунтована необхідність у закупівлі товарів, Тендерний комітет може прийняти рішення щодо допуску до процедури оцінки відповідного учасника торгів;

· учасника внесено до реєстру недобросовісних Учасників;

· ухвалено рішення уповноваженого органу Товариства (Наглядова рада, Правління), якщо це передбачено локальними нормативними актами Товариства.

	VІ. Результати торгів та укладання Договору про закупівлю

	1. Відміна Замовником торгів чи визнання їх такими, що не відбулися
	Закупівля скасовується або визнається такою, що не відбулась замовником у разі, коли: 

· не подано жодної тендерної пропозиції; 

· відхилені всі тендерні пропозиції; 

· для участі подано менше двох тендерних пропозицій, 

· до оцінки не допущено жодної тендерної пропозиції;

· тендерна документація потребує доопрацювання;

· здійснення закупівлі більше не відповідає потребам замовника; 

· відсутнє фінансування.
Інформація про відміну відкритих торгів автоматично надсилається всім учасникам процедури закупівлі електронною системою закупівель в день її оприлюднення.

	2. Строк укладання Договору
	З учасником, тендерну пропозицію якого було акцептовано, замовник укладає договір про закупівлю відповідно до вимог тендерної документації та умов акцептованої тендерної пропозиції у строк не пізніше ніж 20 робочих днів з моменту оприлюднення інформації про визначення переможця.

Після укладення договору замовник оприлюднює його в системі протягом 3 робочого дня з моменту його укладання.

	3. Проєкт Договору про закупівлю та порядок зміни його умов
	Проєкт договору викладено у Додатку 5 тендерної документації. 

Договір про закупівлю укладається у письмовій формі відповідно до положень Цивільного кодексу України, Господарського кодексу України, а також Законів України „Про міжнародне приватне право”,  „Про міжнародний комерційний арбітраж”, „Про зовнішньоекономічну діяльність”. У разі укладення зовнішньоекономічного договору (контракту), текст договору  може  бути двомовним за погодженням сторін.

	4. Істотні умови, що обов’язково включаються до Договору про закупівлю
	Умови договору про закупівлю не повинні відрізнятися від умов тендерної пропозиції учасника – переможця процедури закупівлі. Істотні умови договору про закупівлю не повинні змінюватися після підписання договору до повного виконання зобов'язань сторонами, крім випадків:

1)
Зменшення обсягів закупівлі залежно від реального фінансування видатків та узгодженого зменшення сторонами договору ціни договору про закупівлю.

2)
Зміни кількості одиниць товару без зміни ціни за одиницю товару – на загальну вартість не більше ніж 20 % від загальної вартості договору, укладеного на суму акцептованої пропозиції. Такі зміни оформлюються укладанням додаткової угоди.

3)
Дія договору про закупівлю може продовжуватися на строк, достатній для проведення процедури закупівлі в обсязі, що не перевищує 20 відсотків суми, визначеної у договорі, за наявності коштів у затвердженому плані закупівель на наступний рік. 

4)
Зміни ціни на товар, відповідно до курсу гривні до іноземних валют, у разі наявності у складі товару валютної складової та передбачення відповідного корегування у проєкті договору до тендерної документації.

5)
Зміни ціни на товар, якщо алгоритм такої зміни, передбачений в проєкті договору до тендерної документації.

	5. Дії Замовника при відмові Переможця торгів підписати Договір про закупівлю
	У випадку не укладення договору з вини переможця протягом строку, визначеного п. 2 «Строк укладання Договору» цього розділу, замовник проводить розгляд пропозиції наступного учасника, якого визначила система з тих, що залишилися.

	6. Забезпечення виконання договору про закупівлю
	Не вимагається.


